
パワーアップ研修（NO.9）

目 的 ：

日 時 ：

場 所 ：

◎研修内容◎

※研修時間・内容・持参物は変更になる場合があります。決定通知の留意事項を確認のうえご参加ください。

折衝・交渉力強化研修

外部交渉・内部交渉において、相手を説得・納得させる技術や交渉戦略の
立て方を学ぶ。

令和4年8月1日(月)　9：30～16：30(昼休憩1時間)　

福井県自治研修所　大研修室

１．折衝とはなにか?

２．ロジカルコミュニケーションのための基本テクニック

３．相手の心理の理解

４．交渉の戦略を立てる

＜受講生の声＞

〇メリットとデメリットを伝えることで、折衝・交渉が上手くいくことを学んだ。

〇グループやペアワークが中心の講義だったので、非常に分かりやすかった。

〇効率的・論理的な交渉ができるようになり、学んだワード・スキルを実践で

生かしたい。


